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AICEL E CPV

Aicel, (Associazione Italiana del Commercio Elettronico) organizza un percorso formativo sul Commercio Elettronico, promosso dal Gruppo di Studio ICT e Informatica del CPV.

I 3 incontri toccheranno i punti cardine dell’e-commerce, spiegati da esperti del settore. 
Al termine dei 3 incontri verrà rilasciato un attestato di frequenza.

PERCORSO FORMATIVO

⁮1° INCONTRO – lunedì 10 maggio 2010 ore 18.15 
PERCHE’ COMPRIAMO O NON COMPRIAMO VIA WEB?
Comprensione del mercato on-line e delle motivazioni di acquisto via web. Cosa si può vendere, come e perché.
Relatore: Dr. Andrea SPEDALE
info: http://www.facebook.com/event.php?eid=105804462796587
Location: Viest Hotel, Strada Pelosa 241 - VI

⁮2° INCONTRO – lunedì 7 giugno 2010 ore 18.15 (GIT 15166)
STRUMENTI E STRATEGIE PER VENDERE ON-LINE.
Come far acquisire visibilità e credibilità ai propri negozi e-commerce
Relatore: Dr.ssa Barbara BONAVENTURA, Dr.ssa Elisa SARTORE
info: http://www.facebook.com/event.php?eid=118533551499099&ref=ts

⁮3° INCONTRO – lunedì 5 luglio 2010 ORE 18.15 (GIT 15167)
TUTELA E PREVENZIONE, COME VENDERE ON-LINE NEL PIENO RISPETTO DELLA NORMATIVA. Salvaguardia e valorizzazione del brand anche sui social network.
Relatore: Avv. Gianluca CAROBENE
info: http://www.facebook.com/event.php?eid=121994584478764

Scopri i dettagli su facebook: http://www.facebook.com/profile.php?id=600358923&ref=ts#!/event.php?eid=106170232759350&ref=ts
Per informazioni e iscrizioni:    zocchetta@cpv.org oppure telefonando al n. 0444 994741
info: www.cpv.org
AICEL – Associazione Italiana del Commercio Elettronico - nasce con l’obiettivo di divenire il punto di riferimento per gli operatori del commercio elettronico e a tutt’oggi è il network che raccoglie il maggior numero di realtà del settore. 
AICEL e’ la risposta alle imprese operanti nell’e-commerce italiano che desiderano avere uno spazio dove incontrarsi, conoscersi, creare sinergie e collaborazioni. 

Riprendendo e attualizzando il meccanismo dell’agora’, AICEL è riuscita a far incontrare merchant pronti a attivarsi per far crescere il mercato. 

Focalizzandosi sulle problematiche comuni e sulle opportunità di un contesto in forte espansione i vari operatori hanno trovato punti di accordo e interessanti spunti per cooperazioni e progetti comuni.
